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FINTECH
Ebury quer duplicar vendas
% W . . a . . e rp . .
Fintech de pagamentos internacionais e cdmbio de divisas abre escritorio em Lisboa
E um open space luminoso com vista cimento da empresa.” E o objetivo &
para a Avenida da Liberdade. As poucas _ continuar a erescer. Nos proximos
salas que existem Nos escritdrios que a anos, a aposta deverd passar pelo lan-
Ebﬂ!r;'iﬂ ba de abrir em I-islmz?ﬁ:m O NEGOCIO 0 ESTILO EBURY @:!mcnmr?e novos prrhgumﬁ nﬂ merea-
nome de divisas — ou nio fosse esse - do portugués, como a realizagio de
o negdcio da ffntech especializada em ecobrangas através da plataforma da
pagamentos internacionais e gestio de Transagdes internacionais Ebury e o financiamento is impor-
cimbio para empresas. “Pensimos em Com acesso a 140 moedas, tagdes e exportagdes, solugbes que
dar 0 nome ‘escudo’ a uma sala, mas vende solugdes de pagamentos existem nouLros p onde a finte-
¢ uma moeda do passado”, comenta , e recebimentos, permitindo ch — que tem uma licenga e-momey
Duarte Libano Monteiro, diretor-geral a5 empresas trabalhar em moeda {moeda eletrdnica) — estd presente.
da empresa para o mercado ibérico. E - milhdes de libras (€5,5 milhdes) local em quase todo o mundo “Ji podemaos receber fundos e abrir
as fintech fazem parte do futurn. foi o lucro antes de impostos  poupar entre 2% e 4% no cimbio. eontas aos clientes”, explica o diretor
Fundada em 2008 pelos espanhdis — da Ebury no exercicio de 2016-2017 para o mercado ibérico.
Salvador Garcia e Juan Lobato, a Cobertura de riscos
Ebury opera no mercado portugués As solugdes de cobertura ragio
desde 2015. Mas sé agora, com o poten- de riscos permitem realizar oz dafintech
cial de erescimento do negdeio, decidiu uma gestdo dos riscos do comércio Ao contriirio da banea rradicional, que
“assentar arraiais’ no pais. O objetivo & internacional e ajudam a proteger oferece virios produtos e servigos, a
aproximar a equipa de 15 pessoas que as margens de negociagio empresa com sede teenoldgica em
trabalham para Portugal — i qual deve- das operagdes. Milaga — o coragio da fintech — espe-
o soma mais 15 0u 20 até 2o final - milhdes de libras (€41 milhdes) : €I PAgAMENTos internacio-
do ano — dos mais de 400 clientes que  foram as receitas (produto bancdrio)  Tecnologia nais e cimbio de divisas. “Conseguimos
a empresa tem no mercado luso. “A  da Ebury no exercicio de 2016-2017 Com um madelo assente aprovar um crédito em 48 horas, regis-
trabalhar desde Madrid, muldpli 5 no machine learning e na analise tar um cliente de manhi e transacio-
o crescimento pordez no primeiro ano de dados, oferece agilidade, mar i tarde”, exem plifica David Brito,
e em 2017 mais do que duplicimos™, éncia e rapidez nas transagdes diretor para o mercado ibérico, “Ao
diz David Brito, que vai liderar o escri- contririo da banca. nio temos agéncias
ério em Lisboa. “Queremos manter Especializagio bancirias nem 20 mil rabalhadores”,
es5¢ crescimento, ¢ a presenca fisica 0 foco numa so drea =— jus - “Quando negoceio com os
em Portugal vai ajudar”, acrescenta,  milhdes de délares (€88 milhdes) pagamentos internacionais fornecedores liquidez internacional,
sem detalhar nimeros concretos do ol o investimento que a fintech e gestio de cimbios — permite slo pacotes muito grandes: tenho 24
wvolume de negdcios a nivel nacional. conseguiu captar desde 2009 as equipas um acompanhamento mil clientes em toda a Europa.”
e conhecimento especializado. E hd ainda a questio da reenologia, do
Alsstt 1 mais de 140 q. machine learning, da andlise de grandes
quantidades de dados que permitem
Com escritdrios em virios paises da  que importa da China. Normalmente, milhfies). Das receitas de 36 milhfes  encontrar novos clientes, apostar no
Europa ¢ mais de 600 colaboradores, portanto, & pre-  de libras (€41 milhdes), mais de me-  marketing. realizar anilises de risco,
a Ebury tem acesso a 140 divisas — o s: euro-dolar, tade vieram de fora do Reino Unido,  entre outros — e que “a banca tradi-
que permite aos seus clientes traba-  délar-yuan. Porque ndo fazer euro-  alavancadas pela Holanda e pelo mer-  cional tem mais dificuldade em acom-
Thar em moeda local em quase todo o -vuan diretamentei” E fsso, a par das  cado ibérico (Espanha, em particular).  panhar”, defende Libano Monteiro,
mundo, “5e tem exposicio d moeda, ¢ coberturas para proteger a empresa  Mas foi também no ano passado que  que, tal como David Brito, ji trabalhou
nosso potencial cliente”, adianta Liba-  do risco de volatilidade da moeda, que 05 custos administrativos foram mais  num banco. Embora reconhe¢a que
no Monteiro. “Todas asexporiadorase  a Ebury consegue, “Isto permite dem-  elevados: 21,5 milhbes de libras (€24.5 05 bancos foram as primeiras findech,
importadoras precisam de ter alguém  presa ndio sd poupar entre 2% e 4% no  milhdes). Nestes estio incluldos cusios:  com a baneca enfine, realga que essas
aajudi-las no diaa especialmente  cdmbio mas também negociar com o ¢éom pessoal, infraestruturas (abertura  plataformas sio rigidas para a evolugho
as pequenas e médias. “Nas PME, 0 fornecedor e dizer: eu estoua tirarvos — de novos escritdrios) € “a constante  gue teve a teenologia nos dltimos dez
diretor financeiro ¢ diretor da drea o risco, quero um desconto.” Ou seja,  aposta e renovagio da teenologia”, su-  anos. “Para reformuld-las, o risco de
de compras, de recursos humanos,  mitigar a incerteza no negdcio. blinha Libano Monteiro. perder informagiio e o custo s30 muito
informdtica”, explica, referindo o ano No exercicio de 2006-2017, o valor Entre 2012 e 2017, houve trés exer-  grandes”, acredita. “A tecnologia evolui
de 2017, durante o qual a volatilidade  wransacionado pela Ebury Partners  cicios em que a Ebury deu luero e num momento de erise, em que ndo hi
euro-ddlar podia representar *mar- UK Limited a nivel global ascendeua  tmés em que deu prejuizo: 2016, 2015 dinheiro. Mas as firtech, como surgem
gens de 10 ou 15% que as empresas €6 mil milhdes em divisas, mais 20% e 2012, "Foram anos de reforgo do  no meio da crise, com investimento
perdiam ou ganhavam, consoante fos-  do que no ano anterior. A fimtech re-  investimento da empresa”, explica o e tecniologia limpa, adaptam-se mais
semn importadoras ou exportadoras”,  gistou em 2017 o sew melhor resultado  divetor para o mercado ibérico. “Todo  rapidamente a estas mudangas”
A premissadonegdeioda Ebury ésim-  desde 2011-2012, com lucros antes de o dinheiro injetado pelos investidores MARIA JOAO BOURBON
ples: “Veja uma empresa portuguesa  impostos de 4,8 milhdesdelibras (€58 |€38 milhdes] foi reinvestido no eres- mjhourbandexprosso impress.pl
.
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