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MEDICAMENTOS

Grossista da ANF encosta a parede
um terco dos laboratorios de genéricos

Alliance Healthcare enviou “e-mail” a pelo menos 25
empresas a dizer que a partir de 1 de Janeiro s6 comprara
medicamentos com desconto de 20% ou a consignacao

MARLENE CARRICO
RUI NEVES

A maior empresa distribuidorade
medicamentos, detida a 49% pela
Associaciio Nacional de Farmécias
(ANF), estaa pressionar os labora-
torios de genéricos de menor di-
mensio a fazerem mais descontos
ouavenderem a consignagio. No
“e-mail” enviado a pelo menos 25
dos 77 laboratdrios de genéricos a
operar em Portugal, a Alliance
Healthcare explicaqueadecisiiode-
corre da “andlise de rentabilidade
neste tipo de operagoes”,

Aalteragiio is condiciies de co-
mercializacio foram comunicadas
As empresas este més. No “e-mail”
enviado a um laboratério, aque o
Negdcios teve acesso, a Healtheare,
alegandoa“sustentabilidade done-
gocio”,dizque apartirde de Janei-
ro passard a “cobrar uma margem
de 20%” nas compras. E s6 deixa
umaalternativa: “colocaras merca-
dorias i consignacio NosNossos ar-
mazéns, passandondsacomunicar
mensalmente as vendas a serem
facturadas para pagamento a 30
dias com 3% de desconto”,

Alliance fala em negociacfo,
laboratéirios em chantagem
Questionado sobreaimposigiiofeita
aoslaboratdrios, FernandoMelo,ad-
ministrador delegado da Alliance
Healtheare, disseao Negodos quenio
se tratadeumaimposigioequeaem-
presaestia‘“negociarcondigdes para
compensarelevados custosde ‘stock’
elogisticacom estes laboratdrios™,

Fernando Melo explicou quesio
“laboratdrios que correm alto risco
de desaparecer do mercado” e gue
a proposta de consignacio “é uma
forma de diminuirmos os nossos
riscos perante estas situaghes”. Ji
oslaboratérios, “em termos deven-
das reais nio perdem nada”, afian-
cou, dizendo que isso ji é feito com
“dois ou trés laboratorios™,

O mesmo gestor procurou dar
uma dimensan do problema, refe-
rindoque em causa estio 25 labora-
torios de um total de 77, “So as 20
primeiras marcas representam
95% das vendas de genéricos em
Portugal”, enfatizou, garantindo

0 administrador
delegado da
Alliance
Healthcare,

¢ Femando Melo,
diz que haverd
negociagao.
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Paulo Lilaia,
presidente da
Associagao de
. Genéricos,
entende a opgao
da Alliance mas
pede equilibrio.
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Se por qualquer

razio a Alliance

C CSsds empresas
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alternativas

de fazer

a distribuiciao

através de oultros.

que os 25em questio representam
praticamente “zero”,

Mas fonte farmacéutica, que pre-
feriu manter o anonimato, contra-
pos ao Negécios que o que a Allian-
ce estid a fazer “é chantagem™ e é
“completamente incomportavel”,
lembrando que os laboratdrios ja
praticam descontos que viio até 5%,
consoante o prazo de pagamento,
Em relagiio i questio da consigna-
cao, amesmafontedisse que o pro-
blema é que “nio conseguimos con-
trolar as vendas que eles fazem as
farmacias”, e “sd recebemos passa-
dos 60 ou mais dias”, alegou,

Paulo Lilaia, presidente da Asso-
ciagio Portuguesa de Genéricos
(Apogen), nio se mostrou muito
preocupado: “Se, por qualguer ra-
zio, aAlliance e essasempresas nio
chegaremaacordo, estas témalter-
nativas de fazeradistribuicio atra-
ves de outros distribuidores,

Quanto a decisio deste grossis-
ta, Paulo Lilaia disse perceber que
este tenha de “fazer o suficiente
paraterasuasituacioequilibrada”,
considerando porém que “isso deve
ser feito tentando garantir condi-
¢oes equilibradas e semelhantes a
todos s operadores de mercado™.

Amesmafonte farmacéuticafri-
sow, 1o entanto, que a Alliance éa
maiordistribuidorae que nfioacei-
tarascondi¢hes “significadeixarde
venderaAlliance” e“deixarde che-
gar a muitas farmacias”, uma vez
queaAlliance detém quota de 23%.

Grossista pode debxar
de comprar a um laboratério
Osgrossistassdo obrigados porleia
tertodos os remédios, mas Fernan-
doMeloadmitegue nio tem todos,
Pedro Pires, administrador da Udi-
far, também frisou que nem sempre
é possivel ter tudo e que “as condi-
¢Oes sdio impostas muito mais ve-
zespeloslahoratdrios™,
Istosignificaque os grossistas po-
demdeixardecompraraumlabora-
torio? “Podem, desde que tal recusa
nao comprometa a obrigacao de
abastecer o mereado de forma aga-
rantir asatisfaciio das necessidades
dosdoentes™,defende Paulo Pinhei-
ro, advogado responsivel peladrea
deSaide naVieirade Almeida,

JOAO CORDEIRO

NEGA

EXPORTACAO ILEGAL

0 presidente da Associagao
Nacional das Farmacias, Jodo
Cordeiro, que detém 49% da
Alliance Healthcare, nega o
envolvimento da empresa num
esquema de exportacdo ilegal de
remédios para a Europa, como
noticiou o “Correio da Manha".
Segundo o CM, o DCIAP estara a
investigar um esquema ja resumido
em despacho pelo juiz Carlos
Alexandre: um grupo de 29
farmacias compraria remédios a
varios fornecedores para os

devolver a Alliance Healthcare, que
colocaria os farmacos noutros
paises da Europa, alargando as
margens de lucro até aos 50%, de
acordo com o jornal. O esquema foi
detectado no dmbito da
investigagdo a rede de 29 farmacias
detidas por Nuno Alcintara
Guerreiro e sua mulher, que ja estao
constituidos arguidos no processo.
Esta quinta-feira o Infarmed divulga
resultados de uma operagio de
inspec¢ao relativa a medicamentos
em falta nas farmdacias.
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